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模式的价值

⾯向⼴⼤⽤户免费（可限次数）体验，需专家确认收费9元⼀次。监测设备⼩型化，成本控制
在99元以内，以成本价销售给⽤户（配置是否需要绑定⽤户），这样做的⽬的在于在维持⾃
身运转的情况下最⼤程度让利于客户，普惠⼤众，迅速做⼤市场。


其⼆，推荐低价药品与销售，让利⽤户，增强⽤户粘性，向供应商要让列与帐期。


其三，推荐给合作的医院，使患者得到最佳治疗的途径。


价值体现：⼈⼈都有机会关⼼⾃⼰的健康，因为免费，发现问题因为系统的可靠性及时根据

平台的推荐去恢复体质或有效的治疗，整体上提⾼整个社会的健康态势。医疗资源得到有效

利⽤，⽆效资源有序退出。


平台优先替客户着想，建⽴信誉体系，才能把事情做⼤做顺。


终端设备的改进措施

将原来⼤型设备腕带化，将相应的计算交给后台来处理，使原来适⽤于To B的模式可以转向
To C，⽤户有机会⽤这个产品，平台才有可能做⼤，才有可能得到资本的关注。




AI中医⻔诊

软件的优化与升级

软件⽅⾯，需要将现有技术核⼼封装，⽤于数据加⼯，其次增加AI的预测能⼒，以两者相结
合来对数据的纠错，其三，增加三维交互的功能与专家互动，⽤于替⽤户作出专业性决策，

同时⿎励⽤户去医院验证（尤其对于⼀些关键的病症），两个作⽤，⽤户更加相信平台的权

威，增加⽤户粘性，其次更好地让⽤户相信平台推荐的药品，价格实惠⽽对症，直⾄下单采

购，⽬的在于吸引商家⼊住平台，平台在于以量换价与帐期。


其次，并购相关诊断的AI⼿段以提⾼诊断的有效性，让所有需要的⼈有资格获得⻔诊的机
会，增加⻔诊的频率，不⾄于没钱看不起病⽽拖延时间⽽影响治疗（公益事业）。


模式的起因

市⾯上可⻅的相关应⽤主要是⾯向⼤健康的，另外也有脉诊机器⼈，暂时还没有看到中医诊

断相关的应⽤，偶然同事于睿提到了⾆相⼗脉诊的应⽤，极有可能部分代替中医⻔诊，即中

医⻔诊初诊，如果可⾏，这正好可以缓解现有的社会⽭盾（舍不得花钱去诊断，等到必须就

诊时为时已晚），免费的初诊正好满⾜这⼀需求，⽤户来了，就不担⼼没有盈利模式，并且

才有可能做成中医⻔诊初诊的头部公司，这才是⼤健康要做的事。


定位

免费在线中医⻔诊初诊（让所有⼈都有⾼品质的中医⻔诊，让全⺠更有健康保障（提前感

知），⻔诊有资格要求，初诊属于服务推荐的⼿段）。


营销术语：关⼼⼤众健康从免费义诊开始。


效果：减少不必要的及⽆效的中医⻔诊（庸医有序退出），让⼈⺠⼤众有资格了解⾃身应有

的健康状态，做到有的放⽮，找对医⽣与医院，实现精准治疗。
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